Rennes, le 5 aolit 2025

ADA E)rctagnc

Développement de I'Apiculture
en Bretagne

ATintention des communes de Bretagne organisatrices

de marchés.

Copie a I'Association des Maires et Présidents d’EPCI du
Finistere (AMF 29)
Copie & I'Association des Maires et Présidents d’EPCI des
Cétes d’Armor (AMF 22)
Copie & I'Association des Maires et Présidents d’EPCI du
Morbihan (AMF 56)

Copie & I'’Association des Maires et Présidents
d’Intercommunalité d'llle-et-Vilaine (AMF 35)

Copie a Monsieur Amaud LECUYER, Région Bretagne,
Vice-Président en charge de I'agriculture.

Objet : Sensibilisation a la filiére apicole bretonne et aux enjeux de commercialisation.

Madame, Monsieur,

L’ADA Bretagne (Association de Développement de I’Apiculture) est la structure d’accompagnement
technique des apiculteurs professionnels bretons, et de développement de la filiere régionale. Nous vous
adressons aujourd’hui ce courrier afin de vous sensibiliser aux problématiques liées a la vente de produits de
la ruche, et vous faire des propositions sur les méthodes la sélection des exposants vendeurs de produits de
la ruche sur les marchés de vos communes.

Il existe une diversité de profils d’apiculteurs et d’apicultrices. Certains pratiquent I'apiculture en activité de
loisir. D’autres sont pluriactifs ou en font un complément de revenu. Enfin, certains font de I'apiculture leur
métier exclusif et y jouent I'intégralité de leur revenu. S’ajoutent a cette diversité d’apiculteurs producteurs,
des personnes achetant du miel pour le revendre, parfois avec un manque de transparence, et des personnes
ne déclarant pas leur activité de vente. Tous ces types d’apiculteurs cohabitent sur les marchés de plein vent
et événementiels.

Pour les apiculteurs professionnels, en Bretagne, la vente de miel repose en trés grande majorité sur de la
vente en circuit court. lls participent donc fortement a I'économie locale, ainsi qu’aux tissus relationnels
locaux. On estime que les apiculteurs professionnels bretons vendent en moyenne 50% de leur miel en direct,
en grande partie sur les marchés.

Pourtant, les apiculteurs professionnels remontent régulierement des difficultés quant a I'accés aux marchés,
réguliers ou évéenementiels.



L’ADA Bretagne invite donc les organisateurs de marchés a bien considérer ces difficultés de la filiére apicole
dans leur choix d’apiculteur.rice.s exposants.

En particulier, nous vous invitons a prioriser les apiculteurs professionnels, encore plus s’ils sont locaux, sur
les marchés et événements. L’activité professionnelle peut é&tre vérifiée par la demande d’une attestation
d’affiliation a la MSA, et en privilégiant les personnes affiliées en qualité d’exploitant agricole.

Nous invitons aussi a vérifier que I'exposant.e respecte bien ses obligations, notamment :

- Qu'il ou elle a un numéro de SIRET, en demandant de présenter la fiche INSEE de I'entreprise pour vérifier
que celle-ci est bien déclarée,

- Et qu'il ou elle a bien fait la déclaration de manipulation de denrées alimentaires a la DDPP (Cerfa N°
13984), vérifiable en demandant un récépissé de la déclaration.

De plus, la vente directe étant considérée comme un prolongement de I'activité agricole (art. L311-1 du Code

rural et de la péche maritime), les apiculteurs n’ont pas besoin d’'une carte de commercant ambulant.

Comptant sur votre compréhension, nous vous prions d’agréer, nos salutations distinguées.

Gwendal DANSE, Président de I’ADA Bretagne.

Contacts :
ADA Bretagne — ada.bretagne @gie-elevages-bretagne.fr — 0761592746




